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POSLOVNI MODEL KANVAS

Klju€ni partnerji

Kdo so nasi kljucni partnerji?

Kljuéne aktivnosti

Katere kljucne aktivnosti so
potrebne za zagotavljanje
ponudbe vrednosti?

Kljuéni viri

Kateri kljucni viri so potrebni
za zagotavljanje ponudbe
vrednosti?

Ponudba vrednosti

Kaksno ponudbo
vrednosti
(produkt/storitev)
zagotavljamo
uporabnikom/strankam?

Odnosi s strankami

KaksSne vrste odnosov

moramo vzpostaviti in

vzdrzevati z razli¢nimi
segmenti strank?

Kanali

Skozi katere kanale Zelijo
biti dosezeni segmenti nasih
strank?

Segmenti strank

Za koga ustvarjamo
vrednost? Kdo so stranke?

Kateri so najpomembnejSi stroski naSega poslovnega modela?

Struktura stroskov

Tokovi prihodkov

Kako pretvoriti vrednost v financno korist?
Kaksno vrednost so nase stranke resnicno pripravljene placati?
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